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ABRA INCOME INVESTMENT FUND

FONDO DE INVERSION INMOBILIARIO EN EEUU
(Informacién Preliminar)




Descargo de
Responsabilidades

Esta presentacidon es solo para fines de discusion informativa y no es una oferta para comprar o vender, o la solicitud de una oferta para
comprar o vender, no es una garantia sobre alguna de las entidades de ABRA descritas o mencionadas en esta presentaciéon. Esta
presentacion es confidencial y no puede ser reproducida o distribuida a ninguna persona. Si se realiza una oferta de valores, se hard de
conformidad con el memorando de oferta confidencial aplicable de ABRA y los documentos asociados ("Documentos de oferta") que
contienen informacion importante no presentada en este documento y que reemplazaria en su totalidad a la informacién contenida en
esta presentacidn. La informacién en los Documentos de la Oferta controla cualquier informacidn contenida en este documento en caso
de conflicto. Cualquier decisidn de invertir debe tomarse basandose Unicamente en los “Documentos de la Oferta” y no en la informacion
contenida en esta presentacion. La decisidn de invertir estd sujeta a muchos riesgos como se establece en los “Documentos de la Oferta”
y una inversion solo debe ser realizada por una persona que comprenda los riesgos y otras consideraciones importantes de dicha
inversion (incluidos los riesgos y las consideraciones establecidas en los Factores de Riesgo y Conflictos), presentadas en las secciones
de interés de los “Documentos de Oferta” aplicables y quien pueda permitirse perder toda la inversion.




Resumen

Descripcion breve del plan de negocio.

Oportunidad de Mercado

Enfoque en el mercado de viviendas de alquiler y rentas en Estados Unidos de
clase media y media-baja.

Estructura de Negocio

Estructura de inversidn y operacion integrada en activos multifamiliares de
finca raiz.

Rentabilidad del Negocio

Inversion inicial, retornos esperados, proyeccién de ingresos, condiciones al
inversionista.

Descargos de Responsabilidad y Riesgos
Descripcion de riesgos asociados.



Estrategia de inversion

(Workforce Multifamilies Homes)

Buscamos un periodo de

Com rar inversion a mediano plazo (5-7

p SHIE anos), con un flujo de caja

e s e anual positivo g los

‘ inversionistas y valorizacion

Buscamos generar valor para los inversionistas a moderada de los activos
I inmobiliarios

invirtiendo en activos inmobiliarios residenciales en
renta que estén ubicados en zonas urbanas y semi-
urbanas de la Florida, EEUU donde podamos
evidenciar una relaciéon adecuada de riesgo-retorno.

Arrendar

Estamos convencidos que los inquilinos estardn en
sus propiedades por un largo tiempo, si tenemos un
excelente mantenimiento de las propiedades y una
relacién permanente para responder rapidamente
-. ................................................... ante Cua|QUier requerimiento.

Arreglar

El tipo de propiedad objetivo son propiedades que
contienen desde 2 unidades hasta 50 unidades por
activo residencial, contemplamos inversién en capex
no mayor a 15% del valor (puede variar dependiendo

de la oportunidad). AB RA
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Estrategia y oportunidad

“El mercado de vivienda americano ha presentado una tendencia creciente por alquilar en vez de comprar.”

Comprar //\\
/ Vender / \
/ \
/ \
/ \
Operar /Ag@ Arreglar / \

/ Enfoqueenla\

,/ Base de La \\
Al / Piramide \
duar LI (Workforce) \\

U

“Estructurar un plataforma de inversion y operacidn integral para comprar y operar las
propiedades (tipo B- y C(+,-) generando economias de escala para disminuir el costo
operativo y el riesgo del activo aumentando la rentabilidad”
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Tesis de Inversidon

- El valor del mercado en renta anual es USD 540B - 650B

, - Se observa aumento en la demanda del mercado de alquileres: 36%, 45.9M hogares
¢Por Que? - Un gran ndmero de los inquilinos no son bancarizables para comprar vivienda

- Falta de oferta de unidades para la clase media-baja

- Riesgo atomizado e ingreso estable de los contratos

- Mediante una estructura de inversion integrada
- Con una gestidn profesional de activos inmobiliarios
- Mediante contratos de arriendo de 1 ano

;Cémo?

- En el estado de la Florida, EEUU

;Dénde? - Multifamiliares residenciales entre 2-50 unidades
- Zonas urbanas y suburbanas

- Propiedades clase B-,C+,C

- Inquilinos con ingresos familiares hasta los US$75.000 anuales

- Enfoque en la clase media y media-baja, actualmente estd desatendido
- Beneficiarios del Section 8 voucher program

- Inquilinos con edades entre 25 y 65 anos

;Quiénes?

ABRA
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Santiago Vasquez Obando

i
@' Universidad de
los Andes
COLLEGE

. BABSON

. AKTIVOS

AOBILIARIOS

Universipan peL. Rosario
Colegio Mayor de Nuestra Seiora del Rosario - 1653

i
Mds de 15 afos de experiencia en
i Colombia en el andlisis vy
| estructuracién financiera, gestion
| estratégica y banca de inversién en
el sector inmobiliario. Ha
! participado en la estructuracién e
' implementacién de estrategias
. comerciales y financieras para
activos inmobiliarios en renta
maximizando su valor como Asset
Manager.

|
|
|
i

Mads de 25 afos de experiencia en
Colombia en el sector Bursatil y
financiero con un enfoque en el
mercado de valores, en
asesoramiento de inversidon vy
gestidn de clientes institucionales
y de banca privada. Sus
responsabilidades han sido en la
gestidn de equipos comerciales y
operativos con responsabilidades
regionales. Ademds miembro de
diversas juntas directivas.

Track record reciente de proyectos
inmobiliarios en Colombia
Estructurados: S$60 Millones USD
(65.000 mts2)

Adquisiciones: $30 Millones USD
(30.000 mts2)

Ventas: $24 Millones USD (19.000
mts2)

Administracion: 9 activos inmobiliarios
por valor de $39 Millones USD.
Inversionista activo en finca raiz en la
Florida, EEUU en multifamiliares vy
oficinas.

Track record reciente

Valor portafolios administrados: $250
Millones USD

No de clientes: 150 clientes nacionales
e internacionales

Tipo de fondos: Fondos de inversion
colectiva

Junta directiva de: Bayport,
Corresponsales de Colombia,
Desarrollo Cinco Estrellas, Truly Nolen,
Fundacién Nelly Ramirez Moreno,
FUNDACION John Ramirez Moreno,
entre otros.




Juan José Cruz
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Mds de 15 anos de experiencia
en el mercado inmobiliario del sur
de la Florida. Corredor de bienes

1 Track record Ultimos 20 afios:

No unidades administradas: 120
iUnidades construidas:  $1.200.000
1USD

Universidad

'Remodelacién y mantenimiento: Mas
del Valle

'de 120 unidades

'Rentas administradas: Min. $14.400
'USD - Max. $123.000 USD
' (Mensuales)

' Tipo de activos gestionados: Single
'Family homes, multifamiliares, duplex,

raices y constructor, con
experiencia en transacciones
residenciales y comerciales, es
property manager de 65
propiedades en los condados de
Miami-Dade, Broward y Palm

O ~ »n o 6

T Beach, Florida. rapartamentos.
Asesores Externos
. | POSSE
Fowler White Burnett Y, 74 HERRERA
ATTORNEYS ATLAW/I I“\J RUIZ .

Asesor legal-tributario en Colombia

' Conyers

Asesor Legal lider en BVI - Fondo Offshore

r Asesor lider legal en EE.UU - Fondo Onshore

OpUS

Ul oI vices

Administrador del fondo

®

KAUFMAN ROSSIN

S Impuestos y Auditoria - Fondo Onshore
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Propiedad del gestor

@ )

) Inversidn
Darlmzlla Bsach, CAPEX
oras US$S33.865
\_ J Y,

y N\ ( Rentainicial )
alor de US4.1OO

entrada Renta actual
kus310.715j | us4900 |

Mayo 2017 é |
Vacancia Valoracion Actual
Mejoras US537.000
Iniciales 5,5% L

U$15,675

FLUJO AL
INVERSIONISTA

ANO2 ACTUAL

7,5% 11,4%

ANO1

6,0%




Resumen Ejecutivo

______________________________________________________________________________________________________________________________________

-Vehiculo: ABRA Investment Fund LP ' -Fee de estructuracion: 1% (Valor invertido)
-Tamano: USD 50.000.000 (Min. USD 10.000.000) - Asset Management fee: 2% anual del Valor invertido (1.75% +
Estruct -TIR Objetivo: 10%-13% EA . USD 30.000.000 AUM)
S .u_ra Y - Retorno preferencial: 7% - Property Management fee: 6% anual sobre renta bruta (5% +
Rentabilidad ~Plazo: 5 afios (+2 afios de prérroga) | USD 30.000.000 AUM)

-Tipo de fondo: generador de ingreso - Fee de éxito: 80%/20% (TIR+14% = 70%/30% )
- Redenciones: Semestrales (marzo y septiembre)

- Asset Manager: Abra Capital GP
- Estructura de inversién y operativa
- Valoracidn financiera
Gestores Y Asesores - Property Manager: Abra Property Management
- Operacion de la propiedad
- Mantenimiento y mejoras

- Fowler White Burnett: Lider legal estructurador
- Conyers Dill & Pearman: Legal BVI

-Posse Herrera Ruiz: Legal Tributario Colombia
- Kaufman Rossin: Impuestos y Auditores EEUU
- OPUS Fund Managers: Administradores fondo
- Banco: First Republic y Wells Fargo

wo2Z2-—-—-== m+H

- Geografia: Florida, EEUU i -Mercado en alquiler en US$: $540-$650 B afio
E iade o -Tipo de activos: Residencial (commercial rental property) i -Mercado en alquiler: 36% de la poblacién
strategia de .nver5|on -Tamano de activos: multifamiliares -Mercado de hogares de inquilinos: 45,9 millones
y Oportunidad -Tipos de mercado: abierto y Section 8 (“Plan B”) i -Gasto en alquiler: 30% de sus ingresos en vivienda.

- Tactica: Plataforma integral de inversidn y operativa - Rentas promedio:: USD 850 - 2000 /mes

______________________________________________________________________________________________________________________________________
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—ExperlenC|a en transacciones residenciales Y comerciales !
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capitales. -Property manager de 65 propiedades actualmente
. . -Experiencia en estructuracidén de proyectos inmobiliarios de -Administrador de la propiedad de siete diferentes
Expenenaa mds de US150 Millones corporaciones de inversionistas locales y extranjeros

-En asesoramiento de inversidn y gestién de clientes
institucionales y de banca privada.

- 02 m =2 m ©W X m
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Mercado EEUU: Residencial en alquiler

Indicadores Clave

4,1% tasa anual de vacancia*
Viviendas en alquiler Clase C

USS 5408-6508 45,9 millones de hogares alquilan su casa*

18,4 millones son hogares de millenials
anual*

Es el valor del mercado
de alquileres

36,6% de los Estadounidenses*
Alquilan su casa en vez de comprar.

Anualmente aumentara en 500,000 nuevos hogares*
El nimero de hogares con inquilinos entre 2015y 2025.

57% de los inquilinos*
Tienen ingresos familiares menores a USS$75,000 anuales

E E U U Rentas promedio de USS850 a $2.000 mensuales*
g Por unidad

s ABRA
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Mercado Florida: Residencial en alquiler

La Florida puede estar entre el tercer y cuarto mercado en renta de EEUU

Miami-Fort Lauderdale,FL US$ 11.9B anual T e B
Es el valor del mercado de alquileres 2 588 B B A ;7“7 L RITYsT ..
Tampa, FL US$ 5.0B anual 1 e A B 5 2 I
Valor de mercado de alquileres o, },_,”r.
v O N
Fort Lauderdale 4%%* aumento en rentas LS o
™) =4
no ) ¢
Afio 2017 FLORIDA |
Vo b O
Anualmente aumenta en 16.200 nuevos hogares* —‘ — —
El ndmero de hogares con inquilinos con ingresos menores a US$75.000 e J‘l; MEEY
w1
| ¥ ==
Renta promedio de US$1.370 mensuales* VO
Por unidad en Miami _ r_ ‘

S MANAGEMENT
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Residentes:
Estado de
Florida en
USA

Ingreso
Familiar:
hasta 75.000
USD anuales

Perfil del arrendatario

Score credit
minimo de:; 580

Alquiler: Entre 800 y
2.000 USD por
unidad (Section 8)

Edad: Entre
25y 65 anos

Personas
solas,
casadas,
familias con
NiNOSs y otros

Los hogares con estilo de vida (inquilinos por eleccién) tienen una riqueza suficiente
para ser propietarios, pero han elegido alquilar. Los hogares discrecionales,
generalmente una pareja jubilada o un solo profesional, han elegido la flexibilidad
asociada con el alquiler sobre las obligaciones de propiedad.

Hogares de inquilino por necesidad abarcan un rango. En orden descendente, los tipos
de hogar pueden ser:

= Una familia joven, profesional, con doble ingreso, sin hijos, con ingresos
sustanciales pero sin riqueza necesaria para adquirir una casa o un condominio;

m Estudiantes, que también pueden abarcar un rango de capacidad de ingresos, que se
extienden desde los ricos hasta los que apenas pueden sobrevivir.

= Hogares de ingresos medios-bajos ("cuello gris"), compuestos por oficinistas,
oficiales de policia, bomberos, técnicos, maestros, etc.

» Hogares de cuello azul, que apenas pueden cumplir con las demandas de alquiler
cada mes y es probable que paguen una parte desproporcionada de sus ingresos en
concepto de alquiler.

= Hogares subsidiados, que pagan un porcentaje del ingreso familiar en alquiler, con el
resto del alquiler pagado a través de un subsidio de una agencia gubernamental. Los
hogares subsidiados, mientras que tipicamente son de bajos ingresos, pueden
extenderse a los hogares de ingresos medios en algunos mercados de alto costo, como
la ciudad de Nueva York.

= Hogares militares, sujetos a frecuencia de reubicacion.

Market Position Improvement Ratings

Discretionary A+ /A
High Mid-Range A-/ B+
Low Mid-Range B/B-
Workforce cC+/C/C-/D




Mercado: Tamano de vivienda y canon

“Nos enfocamos en el segmento mas representativo del mercado”

Oferta de alquileres por tipo de vivienda Unidades en renta por tipo de vivienda y costo mensual

. Single Family 10,00 [ Mobile Home Other
Homes - B Muttifamilies (20 o More Units)

. Multifamilies (2-4 Multifamilies (5-19 Units)
Units) 6.00

' B Muttifamilies (2-4 Units)

Multifamilies (5- B Sigle FamiyH
19 Units) 4,00 ingle Family Homes
Multifamilies (20 o 2,00
More Units)

0,00

$650 $650-849 $850-1.099 $1.100-1.499  $1.500 and Over

\ J
|

Entre US850 y US$S1.499: 17 millones de
unidades
Mayor a US1.500: 8,5 Millones de
unidades

61% del

mercado
(28,7 millones
de viviendas)

i ABRA
2 MANAGEMENT
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Mercado: Vacancia e inventario

“Observamos un bajo riesgo dada la tasa de vacancia e inventario” (2006-2016)

Vacancia por clase (Estrato) de vivienda

Nuevas unidades construidas .
4.000.00
’ F‘O\
3.000.00
w
£ 2.000.00
6 0 °
5 ‘
o 1.000.00 A
o 0
w
@
S 2
= 0
=
-1.000.00 0
o 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017
Menos de $650  $650-849 $850-1,099  $1,100-1,499 $1,500 or Over B clssa \. ClassB C\assC’ B AlRental Units
Renta Mensual
\ [l Variacién Total 2006-2016 } Y

Y Segmento de menor costo,
° . . o ] (0]
Vacancia en disminucion.

Entre 2006 y 2016: +7,2 millones de nuevas

Tasa vacancia USA 2018 2Q:

unidades para renta en EEUU 6.8% (17.073 unidades)

Crecimiento anual: +720 mil nuevas unidades

 ABRA
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Mercado: Tamano y tasa en el alquiler

“Estamos en un mercado creciente en tamano y participacion” (2006-2016)

....... R R T e e A'r"-;.;_:_:,',-:‘L.;(;g................................................................:-........1£&<?T>'.i.&\?‘.h.......

= -~ \ ﬂ\)\\e - - L L

e — o €0 5 i
-’f’?‘"”-\_‘ e(\ (@) /57\”
% | S — (_-\m\ = o " 1 | | 1] |
— cre P
B Crecimiento e, = il
T R Nt Ay el o = [~ 1 = = = 1
de # inquilinos

Tasa de alquiler: 36,6%

Crecimiento de inquilinos 2006-2016: +10 millones
Crecimiento anual inquilinos: +1 millon

 ABRA
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Mercado: Edad promedio e ingreso

“Nos enfocamos en la clase media trabajadora que es la mayor parte del mercado”

Ingresos por persona Edad por persona

B $75.000 and Over 100% _ B 65 and Over
35-54
B 2534
B Under 25
25%

259 Owners Renters

Inqu[llnos Ingresos Edad entre Personas
Section 8 ~
0% anuales 25 -65 anos: solas:
Oowners Renters <U$75000
75% 77% 35%

100%
B $45.000-74.999

$30.000-44.999
75%

B $15.000-29.999
75%
B under$15.000
50%

50%

Familias con
niNos:

35%

 ABRA

i MANAGEMENT
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Mercado: Ingreso anual por hogar

“La Florida se caracteriza por tener una importante participacion de la clase media” (2006-2016)

Crecimiento de los inquilinos por rango de ingresos EEUU

30%

Crecimiento 57%

0% —

Less than $25.000 $25.000-49.999  $50.000-74.999 | $75.000-99.999 $100.000 or More

Crecimiento de inquilinos por rango de ingresos anuales por
hogar en Miami-Fort Lauderdale-West Palm Beach, FL -

20 00000
(+lERVLE AT

e o Crecimiento
DU UL U

anual 16.200
hogares

4n noo.on
uuuuu A

20 00000
LU UUUUIU

noo Hhar ANE ANMLAG 000 &E0 ARfLTA ood 675 ANrLoo aoo o ——_—
Less than 222 000-459.999  S5aU.U00-74.998  5/7/2.000-94.994 = TUL.OUD or
& DO

™
w2, UL More

*Ver anexo de fuentes bibliograficas

400

300

-100
New York Los Angeles
City
I I
| Florida: el |
185% de laj
I poblacion l
| tiene ingresos |
I menores al
1 USS75.000. |
I I

Crecimiento de inquilinos 2006-2016

[ $100.000 or More
$75.000-99.999
$50.000-74.999

B $25.000-49.999

B Lessthan $25.000

San
Francisco

Houston Miami Phoenix

Washington,
DC

Metro de Miami: Mayor crecimiento de

inquilinos en poblacion con ingresos
menores a US75.000

ABRA

MANAGEMENT
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Mercado: Inflacion vs. Crecimiento % rentas

“Los activos en alquiler se muestran como un “safe heaven” contra la inflacion” (1982-2016)

Inflacion vs Crecimiento de alquileres

8 == Crecimiento Alquileres

== |nflacion

6

4 2
Inflacion 2017
EEUU: 2.1%
Var. Alquileres
EEUU: 3.6%

2
Var. Alquileres en
La Florida 2017:

0 2.6%

¥ ¥ P P F & a Xy Y I EENY e T
st MANAGEMENT
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Mercado: Precios de alquileres por ciudad vy tipo de vivienda

“La Florida presenta estabilidad en los precios de alquileres” (2018)

August 2018 Rental Trends: Miami Metro August 2018 Rental Trends: Miami vs. National Comparisons
— gu—
53000+ 3% $3500- 4%
$3100
2,500 52400 33000 / \ / =
- B Mediana de renta g 525001 7 g
& $2.000+ 51820 H o . &
o -y ) g $2000 ' on ™ &
3 swon] ww0ww$ﬁowmgm0m“smo e 3 Mensual : 8
3 i s r =N & % 51260 1480 L% x
L7 ) >
* 51000 . EEUU. $1.180 = el $1070 $1030 o830 | 1%
0% . o
ol Miami: $1.370 $500- o
S0 o, T H-3%
- -1 O & ¥ ® &
2 o & & X &
& & @* & Q;@(' — — & ¥
& & LS % o & >
& & G@QD S é‘q N . m Median 2BRRent @ Y/Y Rent Growth
< < i - _ . apartment@llst R e
apartment )Iist B Median 2BR Rent Y/Y Rent Growth
Precio de los alquileres por tipo de vivienda - Miami -
2.500,0 mm  Studio
ﬁ
2.000,0 © - 1br
1.500,0 S S Precios de renta estables
1.000,0 = — 3br
[ mm  Abr
500,0
-—
0,0
1/01/2014 1/01/2015 1/01/2016 1/01/2017 1/01/2018

tABRA
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Mercado: Programa: “Housing Choice Voucher”

Plan B de Inversién (dada una crisis)

Crecimiento de los arrendatarios de bajos
ingresos VS asistencia

Millions Percent
20 50
18 - - — 15
Aprox. 5 Millones Mds de 2 millones m /\/"’ ;

de hogares de de hogares hacen
bajos ingresos parte del programa 14 - — ~ ~ ~ — - ~ 35
reciben asistencia “Housing Choice
para alquiler de Voucher”
viviendas L B B E B e

2001 2003 2005 2007 2009 2011 2013 2015

Number of Very Low-Income Renters (Left scale)

== Share with Worst Case Housing Need (Right scale)
600 0 OOO h (0] g ares == Share Receiving Housing Assistance (Right scale)

Asistencia Voucher Voucher
Aumento entre 2001 y 2015 Autorizados Utilizados

% Voucher
Utilizados

FL: 108.376 FL: 100.786 FL: 93%

*Ver anexo de fuentes bibliograficas

Aumento el
numero de
titulares de
cupones a
5,8%

Fondos federales

FL: U$1.723.000.000

22
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Indicadores Financleros

70% Capital - 30% Deuda

Valor Portafolio 70.000.000
Gross Rent 9.100.000  9.316.580  9.562.538  9.784.389  9.997.688 10.224.636 10.456.735
Duracién 5+2 Afos (ELEAII AP 8.736.000  8.943.917  9.180.036  9.393.013  9.597.781  9.815.650 10.038.466
NOI 6.832.350  7.708.526  7.915.940  8.101.339  8.276.799  8.464.682  8.656.831
Retorno Preferencial 7% NOI After Management 4.129.130  4.937.399  5.076.165 5.197.701  5.308.535  5.429.039  5.552.278

Debt Service 1.614.262 1.583.608 1.552.740 1.521.871 1.491.003 1.460.134 17.529.266

R (0)
Cap Rate Salida 9,00% Free Cash Flow Fund 2514868 3.353.791 3.523.426 3.675.830 3.817.532  3.968.905 72.557.426

190%
TIR a Cap 170% Cash On Cash
0 14,13% 505
FIUJO Rate 8/0 e
50,97% 130%
d I 110%
TIR de TIR a Cap 90%
o)
. . Rate 7% 17.45% - 005
Inversionista o
(Neta de gestion) . s 7.19% 7,50% 7,79%
o TIR a Cap o
Valorizacidn 0 4,00% 5,13%
o 49,03% Rate 6.5% | e
1 1 ,1 2 /0 2,00%
' 0,00%

Afio 1 Afio 2 Afio 3 Afio 4 Afio 5

*TIR medida en el ABRA Investments Income Fund, NO hay garantia de ganancias o distribuciones. La inversién es de largo plazo.




Generales del
Fondo:

De Mercado:

De términos y
estructura del
fondo:

Fiscales:

Nota: “El Acuerdo de Asociacién y Administracién del Fondo” controlan los términos en conflicto con este teaser de inversion.

Riesgos

Nuestra estrategia no esta probada.

Si no podemos recaudar fondos sustanciales, tendremos limitaciones
en cuanto al nimero y tipo de inversiones que realicemos, lo que
podria afectar negativamente su inversion.

Estamos sujetos a riesgos de inversidn en general.

Puede que no podamos obtener financiamiento de deuda, pero si lo
hacemos, estaremos sujetos a riesgos adicionales.

Haremos una serie de suposiciones y estimaciones para adquirir
propiedades que pueden ser inexactas.

Nuestras inversiones en Propiedades Residenciales seran iliquidas.

Las condiciones econdmicas y de mercado generales pueden
deteriorarse.

El término del Fondo dificulta la prediccidon del mercado.

Los inversores pueden no recibir la informacion que desean.
Nuestros intereses generalmente no son liquidos ni transferibles.
Los inversores confian en el socio general y las personas clave.
Estamos sujetos a conflictos de intereses

Hemos acordado limitar la responsabilidad e indemnizar al Socio
General y a la Administracién de la Propiedad de ABRA.

Los inversores seran diluidos por cierres posteriores.

El Fondo Onshore tiene la intencién de calificar como una sociedad en
comandita sin obligacion de pagar impuestos; El trato como
corporacidn nos someteria a nosotros y a nuestros Inversores a un
doble impuesto.

R
*

R
0‘0

R
0‘0

Podemos incurrir en pérdidas no aseguradas.

Podemos ser parte en litigios.

Tenemos el riesgo de que nuestros inquilinos se vuelvan
financieramente defectuosos.

Estaremos sujetos a riesgos ambientales.

Estaremos sujetos a riesgos de tasa de interés.

Estaremos sujetos al riesgo de inflacidn.

Los ataques terroristas y la guerra podrian tener un impacto negativo
en nuestros objetivos y estrategias.

Los inversores estan sujetos a restricciones de transferibilidad.
Inversores incumplidos pueden estar sustancialmente diluidos.
Los inversores carecen de control de gestidn.

El Acuerdo de Asociacién puede ser enmendado.

Podemos establecer reservas para pasivos.

Existe |la posibilidad de que los ingresos sean informados a los
inversores sin una distribucién correspondiente.
Podria haber limitaciones en el uso de las pérdidas.

25




Descargo de Responsabilidades

Administrador

Opus Fund Services (Bermuda) Itd. ("administrador") de ninguna manera como garante u oficial de intereses o cualquier inversion subyacente, no es
responsable de las acciones de los clientes o corredores del fondo. El administrador no es responsable de ninguna decisidn de inversién del fondo (todas las que
seran hechas por el asesor de inversiones). El administrador no proporcionard ningun servicio de asesoramiento o gestion de inversiones al fondo vy, por lo tanto,
no serd responsable del rendimiento del fondo. El administrador no serd responsable del seguimiento de cualquier restriccidn de inversiones o el cumplimiento
de las restricciones de inversion y por lo tanto, no serd responsable de ninglin incumplimiento.

Asesor Legal y Contadores

Los abogados Fowler White Burnett pa, Conyers Dill & Pearman, Posse Herrera Ruiz y los contadores Kaufman Rossin (colectivamente, "Asesores
Profesionales") que estan asesorando el fondo o a cualquiera de sus afiliadas (colectivamente, “Asesores Profesionales") en funcién del alcance contratado por
cada vehiculo, de ninguna manera actdan como garantes y/o oferentes de los intereses o de cualquier inversidn subyacente, ni tampoco son bajo ninglin evento
responsables de las acciones de la gestidn del fondo, custodio, intermediarios o cualquier agente o tercero. Los Asesores Profesionales no prepararon esta
presentacidén, ni investigaron o verificaron la precisidon o alcance de la informacién contenida en este documento, y no asumen ninguna responsabilidad respecto
a la informacion contenida en ella ni al desarrollo del proyecto. Los Asesores Profesionales no son responsables de ninguna decision de inversion del fondo ni
en vehiculos afiliados ni de potenciales inversionistas. Los Asesores Profesionales no proveerdan ningun consejo de inversion o servicio de gestion al fondo o
potenciales inversionistas, y de esta manera no serdn responsables de ninguna manera del desempefio del fondo y de las inversiones realizadas o cualquier
discusidn que surja. El administrador y los Asesores Profesionales no seran responsables del monitoreo de ninguna inversiéon o el cumplimiento de las
restricciones de las inversiones y de esta manera no serdn responsables de cualquier incumplimiento, imprudencia o negligencia. La informacion contenida en
este documento no constituye asesoria financiera, de inversidn, legal, fiscal y en cualquier otro campo que resulte pertinente. La informacién contenida en este
documento es para propdsitos ilustrativos y no tiene la intencidn de reemplazar o sustituir cualquier asesoria profesional, fiscal, financiera y legal que cada
inversionista deberfa obtener de manera independiente. Cada inversionista potencial deberd obtener la asesorfa legal, fiscal y de cualquier naturaleza que
resulte aplicable y que considere conveniente para efectos de su inversion.
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